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Abbildung des Konditionensystems

In der 1:1 Ausschüttung werden die Lieferantenkonditionen 

direkt an die Ausschüttungsteilnehmer weitergegeben. Dabei 

können wahlweise Anteile der Erträge oder Konditionen, z.B. 

für Leistungen der Zentrale, auch bei der Zentrale verbleiben.

Konditionen zur Ausschüttung können alternativ auch gänzlich 

frei definiert werden, also unabhängig von der Abrechnungs-

kondition zum Lieferanten. So können z.B. individuelle Kon-

zentrations- oder Leistungsboni gegenüber den Mitgliedern 

abgebildet werden. 

BONSAI bietet die Möglichkeit ein eigenes, von der Lieferanten-

abrechnung gänzlich unabhängiges Konditionensystem in der 

Ausschüttung zu definieren, um gewünschte Leistungsanreize 

zu setzen. 

Beste Information für Mitglieder

Für die Kommunikation der gültigen Konditionen, sowie der Er-

träge an die Mitglieder, stellt BONSAI alle notwendigen Daten  

bereit. Auch unterjährig können bis dato erreichte Staffeln  

sowie erreichbare Verbesserungen als Bonus-Vorschau an die 

Mitglieder kommuniziert werden.

Die verfügbaren Informationen können von den Mitgliedern 

zur aktiven Bonusoptimierung genutzt werden. So kann zum 

Jahresende auf die Staffelerreichung oder die Erfüllung von 

Steigerungen bewusst Einfluss genommen werden, um höhere 

Erträge zu erzielen.

Die Konditionserträge werden besser planbar und Mitglieder 

können die Ergebnisse transparent beeinflussen.

Unterjährige Ausschüttung

BONSAI ermöglicht die unterjährige Ermittlung aller Konditions

erträge in der Ausschüttung. So kann, ohne hohem Personal-

aufwand, eine unterjährige Ausschüttung einzelner Konditio-

nen auf Basis der bereits geleisteten Umsätze und erfolgten 

Lieferantenabrechnungen durchgeführt werden.

Im Sinne eines verbesserten Mitglieder-Services können da-

durch bereits unterjährig Teile der Erträge aus den Konditionen 

an die Mitglieder ausgezahlt werden.

Neben der Abrechnung von Konditionen gegenüber Lieferanten unterstützt BONSAI auch die 
Ausschüttung von Konditionserträgen an Verbundgruppenmitglieder, Franchisenehmer oder an 
Kunden. BONSAI ermöglicht dabei auch unterjährige Ausschüttungen und stellt eine vollständige 
Dokumentation der Bonusabrechnung bereit.

Bonus-Ausschüttung 
für Verbundgruppen und Franchise-Unternehmen
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BONSAI rechnet bei jeder Bewertung der Konditionen immer 

den Gesamtanspruch gegen die bereits geleisteten Zahlungen 

auf und korrigiert so den auszuschüttenden Betrag auf Basis 

der jeweils aktuellen Umsätze.

Dokumentation von Abrechnung und Ausschüttung

Für jede Abrechnung zum Lieferanten und jede Ausschüttung 

an die Mitglieder des Verbundes erstellt BONSAI detaillierte 

Abrechnungsprotokolle. Darin werden für jedes Mitglied und 

jeden Lieferanten für alle Konditionen der zugrundeliegende 

Umsatz, der angewandte Konditionswert sowie der erreichte 

Ertrag dokumentiert.

So garantiert BONSAI die jederzeitige Nachvollziehbarkeit aller 

Erträge aus den nachträglichen Vergütungen und reduziert den 

manuellen Aufwand für die Prüfung der Abrechnungen in der 

Zentrale und beim Mitglied.

Nachvollziehbarkeit der Ergebnisse

Die Ergebnisse der nachträglichen Vergütungen beruhen auf 

den im System hinterlegten Konditionen und Einkaufsumsätzen.  

Die Ergebnisse einer bestimmten Abrechnung lassen sich durch 

die revisionssichere Speicherung der zugrundliegenden Daten 

jederzeit nachvollziehen. Für den kritischen Bereich der Bonus

abrechnung steht so ein Werkzeug zur Verfügung, welches 

die Vertrauensbasis zwischen Zentrale und Mitglied verstärkt. 

Management der Einkaufsumsätze 
als Grundlage für die Bonusabrechnung
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BONSAI erstellt Ausschüttungsvorschläge 
mit allen im System vorhandenen Konditionen

Diese Vorschläge werden vom Anwender 
bestätigt, abgeändert oder verworfen

Erst wenn diese Quttierung durch den Anwender  
erfolgt ist, wird für jede Ausschüttung eine Gutschrift  

als PDF-Datei erzeugt

Für die Verbuchung der Ausschüttung  
wird die Buchungsschnittstelle erzeugt

Die erstellten Gutschriften werden an die entsprechenden 
Mitglieder per Post oder E-Mail verschickt

Die Belege werden als PDF-Datei archiviert

Es wird ein Protokoll  
aller ausgeschütteten Beträge erzeugt

Umsätze aus Vorsystemen

Zur Ermittlung der aktuellen Konditionsergebnisse wird BONSAI lau-

fend mit den Einkaufsumsätzen versorgt. Als Quelle für diese Umsatz-

daten eignen sich die Finanzbuchhaltung, das Warenwirtschaftssys-

tem oder die Zentralregulierung. 

BONSAI kann parallel aus mehreren Quellen mit Umsatzdaten ver-

sorgt werden. Die unterschiedlichen Umsatzbasen können dann im 

System verglichen und zur Bewertung der Konditionen herangezogen 

werden. Die Versorgung aus den Vorsystemen erfolgt mittels stan-

dardkonformer Schnittstellen und unabhängig vom Systemhersteller.

Detailgrad der Einkaufsumsätze

Die Einkaufsumsätze müssen in BONSAI in der für die Konditions-

bewertung notwendigen Detaillierung vorliegen. Wenn Konditionen 

z.B. Artikel- oder Warengruppen-genau verhandelt werden, ist zur 

Berechnung auch der Umsatz auf dieser Ebene erforderlich.

Umsatzmeldungen

Ist der erforderliche Detailgrad in den Umsatzdaten der Vorsysteme 

nicht vorhanden, so bietet BONSAI die Möglichkeit Umsatzdaten ma-

nuell zu erfassen oder per Datei zu importieren. Für die Einholung und 

Verarbeitung von Lieferantenmeldungen zum Umsatz bietet BONSAI 

einen integrierten Workflow an. Dabei kann die Prozesskette von der 

lieferantenindividuellen Erstellung des Umsatzmeldeformulars über 

den Versand an den Lieferanten per E-Mail sowie das Einlesen der 

vom Lieferanten ausgefüllten Umsatzmeldeformulare automatisiert 

werden. 

Import von externen Umsätzen

Ist die Nutzung dieser automatisierten Vorgehensweise in besonderen 

Fällen nicht möglich, stellt BONSAI – neben der manuellen Umsatz-

eingabe z.B. zur punktuellen Umsatzkorrektur – eine Importfunktion 

für Umsatzmeldungen zur Verfügung.

  

Struktur der Umsatzdaten

Die an BONSAI bereitgestellten Umsatzdaten entsprechen folgender 

Struktur:

-	 Organisationseinheit, bei der der Umsatz angefallen ist

-	 Datum, an dem der Umsatz entstanden ist und in Hinblick auf die 

Konditionsgültigkeit Anwendung findet

-	 Umsatzwert in Haus- und Lieferantenwährung 

-	 Konditionsgruppe (z. B. Warengruppe), wenn nötig

-	 Menge und Artikel-Nummer (falls für Konditionen erforderlich)

-	 Umsatzbasis

-	 Mehrwertsteuersatz des Umsatzes

Ablauf der Ausschüttung mit Bonsai

09


